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Das andere Toggenburg
Spagat zwischen
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STARK AG

Pa

CEO HP Oberle

Die STARK AG mit Sitz in Altstatten SG
vertreibt das ganze Sortiment von Holz-
stoffen. Mit liber 3000 Lagerpositionen,
wie Span-, Sperrholz-, Tischler-, Massiv-
und Kunstharzplatten, Tafer, Tiiren, Dek-
ken, Kiichenfronten, Abdeckungen, Form-
teile, Klebstoffe, Isoliermaterial, Parkett,
Laminat oder diverses Zubehor findet der
wichtigste Kundenkreis der Firma Stark
AG, die Schreiner- und holzverarbeiten-
den Betriebe sowie das Holzbaugewerbe
alles fiir den Neubau, den Innenausbau
oder die Renovation.

Die Firma STARK AG liefert massgeschneiderte
Leistungspakete, die den Kunden erhebliche
Mehrwerte verschaffen. Als moderner und fle-
xibler Dienstleister sind Punktlichkeit, Schnel-
ligkeit und ein schlanker Ablauf — insbesonde-
re in der Logistik eine Selbstverstandlichkeit.
Unter Qualitat versteht die STARK AG auch
dkologische und menschliche Werte. So ach-
tet sie den Lebensraum, indem naturliche, um-
weltvertragliche Produkte gekauft und verkauft
werden. Als Familienunternehmen zeichnet
sich die STARK AG durch Kundennahe, Traditi-
on und ein hohes Verantwortungsgefuhl aus.
Ein spezielles Produkt, das all diese Qualitaten
der STARK AG erfillt ist ThermoWood®. Ein
kurzes Interview mit dem Geschaftsfuhrer
Hans Peter Oberle:

«ThermoWood® hat grosses Potenzial»
Hans Peter Oberle, was iiberzeugt Sie
an ThermoWood®?

Hans Peter Oberle: Personlich habe ich gros-
se Freude an Holz im Aussenbereich. Wer sich
hier seine Winsche verwirklichen wollte,
musste bisher auf Larche setzen oder aber Tro-
penholz verwenden. Tropenholz sieht toll aus
und ist dauerhaft, hat aber unangenehme Ne-
benaspekte: den unkontrollierten Abbau der
Regenwalder, verbunden mit der Klimaerwar-
mung bzw. der Gefdhrdung der «Lunge der
Welt». Die Méglichkeit, im Aussenbereich et-
was Gleichwertiges aus europaischen Hélzern
einzusetzen, hat mich von Beginn weg faszi-
niert. Und ThermoWood?® ist meiner Meinung
nach das beste Thermoholz, das es zurzeit auf
dem Markt gibt.
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Trotzdem ist Thermoholz vor allem in
der Deutschschweiz immer noch relativ
unbekannt. Woran kénnte das liegen?
Bisher hat sich bei uns noch niemand intensiv
fur die einmaligen Vorteile von ThermoWood®
eingesetzt. Wenn es in der Schweiz auftauch-
te, dann als etwas sehr Exotisches. Zudem ha-
ben Schreiner eine gewisse Skepsis gegenutber
einem Holz, das aus ihrer Sicht «tot» ist. Ein-
fach Unrecht haben sie nicht: ThermoWood®
unterscheidet sich von herkdmmlichem Holz.
Zahllose Referenzobjekte zeigen aber, dass es
sich gerade fiir modernes Bauen und Gestal-
ten hervorragend eignet.

Wo sehen Sie in der Schweiz fiir Ther-
moWood?® Potenzial?

Grosses Potenzial hat ThermoWood® als Sub-
stitut fur Tropenholz in der Aussenanwen-

Ein Partner mit Profil

dung, von der Fassade bis zur Terrasse. Unse-
re Referenzliste mit den Produkten Thermo-
Wood® Esche, ThermoWood® Fichte und Ther-
moWood® Buche wird Woche fir Woche gros-
ser. In der Zwischenzeit entstehen pro Jahr fir
ca. 4 — 5 Mio CHF Gartentrdume, bei denen
wir unser ThermoWood® liefern durften.

Worin unterscheidet sich Thermo-

Wood® - das Original — von anderen

thermisch behandelten Hoélzern?

Unsere langjahrige Erfahrung mit Thermo-

Wood® hat uns gelehrt, das Augenmerk auf

die ganze Verarbeitungspalette zu legen. Dazu

gehort:

e perferkte Qualitdt und Optik durch sorgfal-
tige Holzauswahl

o kernfreie und dreiseitig fehlerfreie Laubholzer

o wetterseitig sortierte, gesundastige Nadel-

holzer

exzellente, schonende Holztrocknung und

thermische Veredelung

dimensionsstabil und witterungsbestandig

ohne chemische Zusatze

mehrstufiges Qualitdtsmanagementsystem,

TMT-zertifiziert

Welche Strategie verfolgt STARK als Ge-
neralimporteur von ThermoWood®?
ThermoWood® verlangt nach professioneller
Beratung. Deshalb vertreiben wir das Produkt
nur Gber ausgewdhlte Leithéndler und deren
Schreiner-Kunden. Zudem werden unsere
Kunden durch unseren Aussendienst-Mitarbei-
ter Rolf Brassel vor Ort unterstutzt. Er ist der
ThermoWood®-Spezialist.

Wie unterstiitzt STARK seine Kunden
bei der Einfiihrung von ThermoWood®?
Der Leithandel erhlt von uns eine breite Un-
terstlitzung. Erwdhnen moéchte ich insbeson-
dere die sorgfaltige Schulung, den Leithéndler-
Ordner, die Holzmuster, das Prospektmaterial
und nattrlich www.dasoriginal.ch, unsere ei-
gene ThermoWood®-Website.

Stark AG
www.stark.ch
www.dasoriginal.ch




